
СОЦИАЛЬНЫЕ СЕТИ 
РИЭЛТОРА

КАК ПРОДАВАТЬ ЧЕРЕЗ 
СВОЙ ЛИЧНЫЙ БРЕНД?



Екатерина Стабровская
Маркетолог в сфере Недвижимости

- В маркетинге более 10 лет.

- Работала у крупного застройщика элитной 
   недвижимости в Москве.
- Была организатором презентаций 
   Bentley �ying spur, FENDI, Chapurin в 
   элитном жилом комплексе.
- Основатель  SMM-агентства «Департамент маркетинга»,
   с командой настоящих профессионалов. 
- Спикер, более 1000 часов выступлений. 
- Автор марафона «Как сделать свои социальные  
   сети продаваемыми в сфере недвижимости самому», 
   который прошли более 2000 человек.
- Член Общероссийской общественной организации 
   малого и среднего предпринимательства «Опора России».
- Официальный партнер по обучению СММ 
   в АН «Макромир» (Московский офис).

      @marketolog_stabrovskaya  

     https://vk.com/department_marketing

       WhatsApp:  +7 926 827 17 50 КАНАЛ В ТЕЛЕГРАМ О СММ 
ДЛЯ РИЭЛТОРОВ



ПОДАРОК
Вас будет ждать приятный подарок от меня 

для продвижения вашего личного бренда в социальных сетях 

Давайте начинать!



Впервые такая ситуация, 
не только на рынке СММ

1992-1996 г. 1998 г. 2008 г. 2014 г. 2022 г.

?

На данный момент 
конкуренции как будто и нет



КРИЗИС = ВОЗМОЖНОСТИ

НЕ БЫЛО ТАКОГО ВРЕМЕНИ, 
КОГДА БИЗНЕСЫ НЕ ОТКРЫВАЛИСЬ



* Instagram и **Facebook— площадки принадлежащие американской компании Meta, которые запрещёны на территории РФ.

ЧТО ПРОИЗОШЛО?

В марте мы лишились
привычных способов 

продвижения

*

**

Instagram

Facebook



* Instagram и **Facebook— площадки принадлежащие американской компании Meta, которые запрещёны на территории РФ.

Произошло то, чего никто не ждал:
 аудитория с запрещенных площадок 

перешла не в одну площадку, а распределилась 
среди всех социальных сетей 

92 млн  43  млн  50  млн 
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7,2 млн 
 * **Instagram Facebook



Аудитория Instagram снизилась почти на 17%.
Facebook до блокировки каждый день использовало около 10 млн 
россиян, сейчас эта цифра составляет приблизительно 6 млн.
Тиктокеров стало меньше на 8 млн — отток составил примерно 19,5%.
Twitter потерял больше половины пользователей — около 1,2 млн.

Апрель 2022 года можно назвать самым 
миграционным месяцем 

за всю историю отечественного интернета 
и развития социальных сетей





* Instagram и **Facebook— площадки принадлежащие американской компании Meta, которые запрещёны на территории РФ.

НАШЕ АГЕНТСТВО ЗАНИМАЛОСЬ ПРОДВИЖЕНИЕМ 
НА ЗАПРЕЩЕННЫХ ПЛОЩАДКАХ И ОБУЧЕНИЕМ 

СММ-СПЕЦИАЛИСТОВ ВЕСТИ 
СОЦИАЛЬНЫЕ СЕТИ ЭКСПЕРТОВ

 В НЕДВИЖИМОСТИ

Я ЛИЧНО УЧИЛА РИЭЛТОРОВ 
И АГЕНТСТВА НЕДВИЖИМОСТИ

 ВЕСТИ СВОЙ Instagram*

И мы действительно одни из 
лучших, кто специализируется в этой нише.

 Сейчас мы уже переучили всех 
наших специалистов на Вконтакте  



Ситуация на рынке СММ такова, 
что не каждый риэлтор может позволить 

себе продвижение через Вконтакте

С
ЕЙ

Ч
А

СЗаявка выходит и по  8000 руб!

Поэтому, самое выгодное сейчас - это заняться
 своей репутацией в сети и своим личным брендом. 

Конечно сейчас выигрывают те, кто и 
до этого развивал свой личный бренд



СОЦИАЛЬНЫЕ СЕТИ РИЭЛТОРА-
ЭТО ЛИЧНЫЙ БРЕНД

ЛИЧНЫЙ БРЕНД- ЭТО 
НЕ ЕДИНОРАЗОВАЯ АКЦИЯ,

 ЭТО МАРАФОН, ДЛИНОЮ В ЖИЗНЬ

ПОКУПАЮТ =  ДОВЕРЯЮТ,
НО ПОКУПАЮТ НЕ У ВСЕХ



ЛИЧНЫЙ БРЕНД = МАРКЕТИНГ

МАРКЕТИНГ = СОЗДАНИЕ СПРОСА И ПРОДАЖИ

ПРОДАЖИ = ЗАВЯЗАНЫ НА ЛИЧНОСТЬ



КАК ВЫ СЧИТАЕТЕ?

ЧТО ТАКОЕ ЛИЧНЫЙ БРЕНД?



ЧТО ТАКОЕ ЛИЧНЫЙ БРЕНД
РИЭЛТОРА?

КАК ВЫ СЧИТАЕТЕ?

НА ЧТО ВЛИЯЕТ ЛИЧНЫЙ БРЕНД
ДЛЯ РИЭЛТОРА?

1. Продвижение себя, узнаваемость
2. Повышение вашей стоимости на рынке
3. Стабильность в любой кризис
4. Выбор клиента
5. Возможность вспомнить о вас первым 
когда возникает спрос
6. Признание, вокруг вас всегда много людей
7. Самостоятельное регулирование 
на себя спроса



ВЫ ТО, ЧТО ВЫ ТРАНСЛИРУЕТЕ 

ЛЮДЕЙ ОБЪЕДИНЯЮТ ЦЕННОСТИ

ВАШИ КЛИЕНТЫ БУДУТ С ПОХОЖИМИ
 ЦЕННОСТЯМИ КАК У ВАС



ГЛАВНЫЙ СЕКРЕТ 

О ВАС ГОВОРЯТ ТО, ЧТО ВЫ ГОВОРИТЕ 
О СЕБЕ САМИ 

 В ЭТОМ И ЕСТЬ ПРЕЛЕСТЬ
 СОЦИАЛЬНЫХ СЕТЕЙ 



ЧТО ЛЮДИ ДОЛЖНЫ ПОНИМАТЬ
 ИЗ ВАШИХ СОЦИАЛЬНЫХ СЕТЕЙ? 

1. В какой области вы эксперт?
2. В качестве кого вас рекомендуют?

3. Какими навыками и компетенциями 
вы обладаете?

4. Какой вы человек и какие у вас ценности?



ПРАКТИКА 



КОЛЕСО ЖИЗНЕННОГО БАЛАНСА
КОЛЕСО  ЛИЧНОГО БРЕНДА 

ОЦЕНИТЕ ПО ШКАЛЕ ОТ 1 ДО 10



ПРОЯВЛЕНИЕ 
  заявляете вы о себе при
   каждом удобном случае?

ПРОФЕССИОНАЛИЗМ
             оцените свой увень.

ПУБЛИЧНОСТЬ
готовы ли без подготовки
 выступить или провести
 прямой эфир?

ИМИДЖ
оцените свой 
стиль на 
каждый день.

СПОСОБНОСТИ
Всеми знаниями и
 навыками вы
 обладаете?

ВЛИЯНИЕ
оцените ваш 
уровень влияния 
на аудиторию.

СТРАТЕГИЯ
есть ли
 у вас план?

РЕПУТАЦИЯ 
говорят ли о вас люди? И что говорят?
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ДАВАЙТЕ ПОИГРАЕМ?



КАКОЙ КВАДРАТ БОЛЬШЕ?
ЧЕРНЫЙ ИЛИ БЕЛЫЙ?



КРУГ В ЦЕНТРЕ, ГДЕ БОЛЬШЕ?
В 1-М или 2-М ВАРИАНТЕ?



ГЛАВНОЕ, КАК ЭТО ПОКАЗАТЬ

ВАШ ЛИЧНЫЙ БРЕНД В СОЦИАЛЬНЫХ
СЕТЯХ - ЭТО ВЕЩЬ УПРАВЛЯЕМАЯ



Напишите мне и получите видеоурок 
по оформлению своей личной 
страницы Вконтакте

15 минутная консультация со мной, на которой
определим как эффективно вам развить 
свой личный бренд в социальных сетях

+7 926 827 17 50



Телеграм канал, в котором много полезной информации
 по СММ для риэлторов 



НЕ ЖДИТЕ - ДЕЙСТВУЙТЕ!

ВАШ ЛИЧНЫЙ БРЕНД 
ЗАВИСИТ ТОЛЬКО ОТ ВАС!



* Instagram и **Facebook— площадки принадлежащие американской компании Meta, которые запрещёны на территории РФ.

Мои контакты:

Екатерина Стабровская 
@marketolog_stabrovskaya

https://vk.com/smm_marketolog_rieltor

       
Если остались вопросы пишите)


