
• Эксперт по 
продажам

• Наставник  
начинающих агентов

• Бизнес-тренер по 
продажам

• 250+ личных сделок 
с недвижимостью

• 30+ доведенных до 
сделок стажеров

Галина Минаева
Практикующий бизнес-тренер по продажам





Как выстроить 
коммуникации, чтобы 

довести стажёра до денег



Причины ухода 
начинающего риелтора 

из агентства,

так и не начав 

зарабатывать?



Не 
могу

Не 
получается

Это не 
мое

Нет 
денег

Обстоятельства 
изменились



Желание

Факт



Так как же выстроить 

коммуникации таким 

образом, чтоб агенты 

начали зарабатывать, 

а не бежали из агентства



1. Обещайте только то, 
что сможете выполнить

2. Систематизируйте работу 
начинающего агента

3. Проводите распаковку 
начинающего агента



Совещание
Холодные 

звонки
Обучение

Расклейка Соц.сети Встречи



Распаковка личности агента

Увлечения, 
хобби, интересы

Расходы, 
платежи

Дополнительны
й доход

Цели на 3/6/12 
месяцев (личные, 

экспертные)

Обучение 
(желание)

Провалы/
ошибки

Яркие моменты 
жизни (до/после)

Слова, с 
которыми хочется 
ассоциироваться

Цели на 3/6/12 
месяцев (личные, 

экспертные)

5 качеств, 
которые 

помогают расти

5 качеств, 
которые мешают 

расти

Чем гордитесь



Буду рада видеть Вас 
в друзьях

Vk Instagram


