[image: image1.jpg]—

Y

ACCOUMALMA POCCUICKAR MMIbaMs
POCCHICKUX PUBATOPOB'
BAHKOB FIGATGF"  osseauNsS npo@ECHONANOR

A
BcKCTPAXOBOFi AOM





Уважаемые члены ГРМО!
Как часто Ваши клиенты пользуются возможностями стремительно растущего рынка ипотеки? Один из пяти? Из четырех? А знаете ли Вы, что в некоторых агентствах доля существенно выше? Хотите сделать это нормой у себя? Хотите, чтобы каждый Ваш риэлтор был всегда готов оказать клиенту эффективную помощь в подборе и организации кредита и активно предлагал эту помощь, улучшая сервис компании, поднимая ее доходность? 

29 июля состоится второе Ипотечное чаепитие ПИ-КВИКского клуба в Москве. Так же, как и первое такое мероприятие, данная встреча ведущих профессионалов рынка недвижимости инициируется Национальной лигой сертифицированных ипотечных брокеров и страховой компанией ВСК - ключевыми организаторами нового широкомасштабного проекта, получившего название «Федеральная система оперативной ипотечной дистрибьюции ПИ-КВИК». Проекта, который создавался специально для риэлторов и который обеспечивает им максимально благоприятный режим взаимодействия с ведущими ипотечными кредиторами страны на основе новейших технологий и программных продуктов.

На первом таком чаепитии перед собравшимися – руководителями более чем тридцати московских агентств недвижимости – выступили инициаторы и основные исполнители Проекта ПИ-КВИК, а также представители четырех федеральных банков, поддержавших этот проект: ВТБ24, Райффайзенбанка, Связь банка, ЮниКредит банка. 

По отзывам собравшихся, презентация нового проекта прошла более чем удачно. Это же подтверждается результатами экспресс-анкетирования участников мероприятия. Абсолютно все отвечавшие на вопросы анкеты подчеркнули, что для них представляет предметный (а в отдельных случаях и повышенный) интерес участие в данном проекте. А количество участников бесплатного тренинг-семинара Родиона Совдагарова на тему «Ипотека как инструмент расширения клиентской базы и повышения прибыли риэлтора», проведенного 8 июля для сотрудников тех компаний, чьи руководители присутствовали на первом «Ипотечном чаепитии», составило более 130 человек. Не заставили себя ждать и кредитные заявки от этих риэлторов в адрес Межбанковского центра ипотечных решений ПИ-КВИК, которые незамедлительно были переправлены им в головные офисы банков-партнеров.

Второе «Ипотечное чаепитие» пройдет примерно в том же непринужденном формате дружеской беседы. И так же как в первый раз, участвующим в нем руководителям агентств недвижимости  будет предложено через несколько дней направить своих сотрудников на бесплатный тренинг-семинар с ипотечной тематикой. В данном случае это будет семинар широко известного бизнес-консультанта Андрея Захарова на тему: «Как продать квартиру дороже». 

Чаепитие состоится в четверг, 28 июля в головном офисе страховой компании ВСК по адресу: Москва, Островная, 4.  Время проведения – с 10-00 до 12-00. Участие бесплатно, но ограничено одним человеком от компании (желательно собственником или руководителем) в связи с ограниченной вместимостью корпоративного кафе ВСК (40 человек). 

Бесплатный тренинг Андрея Захарова состоится там же, в среду, 10 августа с 10.00 до 14.00. Количество участников от компании пока не ограничено (максимальная вместимость зала 220 человек).

Парковка на обоих мероприятиях обеспечивается. Доставка от метро «Крылатское» - тоже. Предварительная запись на оба мероприятия по телефону: +7(495) 778 98 52. 

Мы будем рады видеть вас и ваших сотрудников в числе наших гостей! Членам ГРМО – льготные условия участия в проекте.
	Руководство страховой компании ВСК и Национальной лиги 

сертифицированных ипотечных брокеров
Президент ГРМО Андрей  Хромов 

А также лично Андрей Захаров




