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АНКЕТА
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ВНИМАНИЕ!!!

Единая конкурсная комиссия (ЕКК), согласно Положения о проведении Конкурса, в праве ввести дополнительную подноминацию. 

Для участия во втором туре Конкурса по запросу ЕКК участники конкурса обязаны выслать в адрес ГРМО презентацию согласно критериям Анкеты и другие дополнительные материалы.
	Дата заполнения:
	«_____»_____________________ 2017г.

	Подпись руководителя компании и печать:
	                                        (ФИО руководителя)


Критерии оценки и методика определения победителей
регионального Конкурса профессионального признания 
«ЗВЕЗДА ПОДМОСКОВЬЯ-2016»
в номинации «Лучший сайт риэлторской компании на рынке недвижимости Московской области - 2016»
Компании, подавшие заявки на участие в Конкурсе, предоставляют для предварительного ознакомления членов Единой конкурсной комиссии (ЕКК) с сайтом справку с описанием сайта в произвольной форме.  

По каждому сайту-участнику члены ЕКК выставляют оценки по заданным параметрам. 

Параметры оценок для сайтов-участников: 

1. Решение корпоративных задач:
1.1. Качество базы данных - удобство поиска объекта недвижимости; качество представление информации об объекте недвижимости; качество информации о контакте с продающим объект агентом. Оценка: от 0 до 5 баллов.
1.2. Качество предоставления информации об оказываемых услугах – полнота описания услуг; качество информации о контакте с продающим услугу агентом. Оценка: от 0 до 5 баллов.
1.3. Качество интерактивных информационных сервисов для клиента - направить заявку, задать вопрос и т.п.. Оценка: от 0 до 5 баллов.
2. Решение задачи формирования цивилизованного рынка недвижимости:
2.1. Качество информации - полнота сведений о компании, сведения о руководстве, о сотрудниках и специалистах. Оценка: от 0 до 3 баллов.
2.2. Качество информационных разделов для клиентов (статьи, аналитические материалы и т.п.). Оценка: от 0 до 3 баллов.
3. Формирование имиджа профессии «Риэлтор»:
3.1. Участие сотрудников в подготовке материалов на сайт (статьи, мнения, оценки, ответы на вопросы и т.п.). Оценка: от 0 до 3 баллов.
3.2. Наличие и качество персональной информации о специалистах (странички специалистов). Оценка: от 0 до 3 баллов.
4. Продвижение информации о сертификации и аттестации, формирование имиджа общественного объединения риэлторов (муниципальной гильдии, ГРМО и РГР):
4.1. Наличие информационных материалов о сертификации и аттестации. Оценка: от 0 до 3 баллов.
4.4. Наличие информации о мероприятиях и деятельности общественных риэлторских объединений. Оценка: от 0 до 3 баллов.
5. Дизайн сайта. Оценка: от 0 до 5 баллов.
6. Юзабилити (удобство пользования). Оценка: от 0 до 5 баллов.
7. Результативность поиска сайта с использованием поисковых систем (по 2 запроса в поисковых системах: «купить квартиру в» название муниципального образования, в котором работает компания; «агентство недвижимости в» название муниципального образования, в котором работает компания). Оценка: от 0 до 5 баллов.
8. Дополнительный балл за отдельные, не вошедшие в вышеприведенный перечень, достоинства сайта с указанием этих достоинств. Оценка: от 0 до 5 баллов.
ЕКК суммирует все баллы по каждому участнику. Победитель определяется по наибольшей сумме  баллов. В случае равенства баллов, победитель определяется путём общего голосования членов комиссии. 

